HALBTAGES-WORKSHOPS MIT DANI NIETH

Erfolgreich
Positionieren

(Impression Management)

Aktiv
Zuhoren

(Listening Skills)

Inspirierend
MENIEE)

(Presentation Skills)

Gewinnend
Verhandeln

(Negotiation Skills)

Packend
Erzahlen

(Storytelling Skills)

Miteinander
Reden

(Cultivated Dialogue)

Souveran
Moderieren

(Talkmaster Skills)

Aufhoren mit
Jammern

(Stop whining, take action!)




